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Creacion del perfil

Optimizacion titulo
Extracto
Experiencia
Recomnegdaciones
Imagenes
Imagenes de cabecera
slempre con producto visible
Servicios Con equipos

220
£00

Retirar y reintentar

Mensaje opcion A
Con cierre de reunion

@

Extraccion modelo de negocio:
Producto, paises, sector,
conocimiento de fa empresa,
necesidades
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Establecimiento de punto de
inicio con el cliente

]
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Filrado de clientes de BD propia

Segmentacion i:n::r facturacion,
por tamano y por filtros sabi
L

v

Clientes negativos, eliminacion

Analisis numerico de clientes
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hd

Creacion de contactos iniciales:
250
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Creacion de contactos iniciales

I
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Adulacion modelo de negncin:
Mensajes de contacto inicial para
establecer contacto simple para

aceptacion

Mensajes tipo
'

W

Conitar histonia y dar opciones
Opinion, feedback

Mensaje opcion B
con cierre

Referenciacion o reunion
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Inclusion en CRM

Creacion de
articulos

'
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Campafias de
difusion

Creacion de video g

Modificacion del perfil

hMenos siempre es mas

Perfil amigable con autoridad

Mensaje opcion C
con cierre
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Cuadro de mando
V reporte
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Estrategia Social
Content
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Apertura de neuvos
perfiles o divisiones
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Formacion a equipos
directivos comerciales

Campafias de
captacion de leads
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